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ГОДОВОЙ ОТЧЕТ

ОТКРЫТОГО АКЦИОНЕРНОГО ОБЩЕСТВА «КНЦ»



I. ПОЛОЖЕНИЕ ОТКРЫТОГО АКЦИОНЕРНОГО ОБЩЕСТВА  «КНЦ» В ОТРАСЛИ

Открытое акционерное общество «КНЦ» (далее «Общество») было создано 09 декабря 2002 г., 
зарегистрировано в ЕГРЮЛ за № 1027735010511.

Место нахождения Общества: Российская Федерация, 124460, г. Москва, Зеленоград, 1-й 
Западный проезд, д. 12, стр.1.
По данному адресу располагаются органы управления Общества и хранятся документы Общества.

Общество является правопреемником присоединенного к нему Открытого акционерного 
общества «Концерн «Научный центр».

Основными видами деятельности Общества являются:
- организация, осуществление и финансирование научно-исследовательских и опытно-

конструкторских работ;
- руководство проектами в области микроэлектроники, бытовой и индустриальной 

электроники, телекоммуникационного оборудования;
- управление, администрирование, оказание поддержки и содействия предприятиям 

электроники;
- координация и контроль деятельности, представление и защита интересов предприятий 

электроники;
ОАО «КНЦ» - одно из крупнейших объединений высокотехнологичных предприятий в РФ.

Компании ОАО «КНЦ» работают в пяти основных направлениях: телекоммуникационное 
оборудование; информационные технологии; микроэлектроника; бытовая и индустриальная 
электроника; системы безопасности.

О состоянии рынка электроники в России

ТЕЛЕКОММУНИКАЦИОННОЕ  ОБОРУДОВАНИЕ

Общий объем Российского рынка оборудования для операторских и корпоративных сетей 
в 2003 году составил около $2,2 млрд. (по оценкам Alcatel).  

Российские производители занимают менее 20% рынка.

Около 2/3 всего объема продаж операторского оборудования в 2003 году пришлось на 
мобильный сегмент,

Ситуация в сегменте фиксированной связи отличается большей неопределенностью - 
традиционные операторы начали отмечать видимое замещение в секторе голосовых услуг 
мобильными сетями, что вызвано и встречными тенденциями в тарифах, и практически 
полным федеральным покрытием GSM сетей, и легкостью подключения к последним. 
Некоторые традиционные операторы уже отмечают проблему выбора при планировании 
инвестиций в расширение обоих видов бизнеса. В сегменте АТС ожидается стабильный 
спрос на АТС для местной связи и некоторый спрос на увеличение емкости на 
существующих АТС. 

С 2000 года российский рынок оборудования для фиксированной связи увеличился в 3,6 
раза. 

Стоимость новых АТС, проданных в России в 2002 году, составляла, по разным оценкам, 
от 150 до 200 млн. долл. При этом в денежном выражении рынок мало изменился: объемы 
продаж росли, но цена техники снижалась. 

Основные игроки - Alcatel, Cisco, Ericsson, Siemens, Nortel, Huawei. 



Выделяются два основных сегмента рынка 

оборудование для операторов связи (основные потребители Связьинвест, МТС, 
Вымпелком, Мегафон)

оборудование для корпоративных сетей

ИНФОРМАЦИОННЫЕ  ТЕХНОЛОГИИ

По данным международной исследовательской компании IDC, в 2003 году расходы на 
информационные технологии в России составят $6,04 млрд. - на 22,7% больше, чем в 2002 году.  
IDC ожидает, что к 2007 г. рынок вырастет до $10,3 млрд.
Состояние рынка услуг во многом определяют крупные проекты, главным образом, в банковской 
сфере и добывающих отраслях. Зарегистрирован быстрый рост спроса на услуги со стороны 
государственных, финансовых и страховых структур. По мнению IDC, рост в ИТ обеспечивается 
закупками корпоративных клиентов из нефтегазовой, металлургической отраслей, финансового и 
страхового секторов, а также связи, розничной торговли.

По данным РБК, совокупный оборот 15 крупнейших системных интеграторов и 10 дистрибуторов 

составляет более $2.1 млрд. Эти компании показывают наибольшую динамику роста. Все крупные 
ИТ-компании занимаются несколькими направлениями ИТ-бизнеса – дистрибуцией, 
продвижением собственных марок персональных компьютеров, системной интеграцией, бизнес-
консультированием.
Специфической чертой российского рынка является низкая доля международных компаний, 
по сравнению с другими восточноевропейскими странами. Большинство международных 
компаний ориентируется на развитие и техническую поддержку партнерских сетей, за 
исключением Hewlett-Packard, вошедшей в первую пятерку поставщиков услуг.
Поставки компьютерного оборудования и комплектующих в 2003 в Россию составили около $3,4 
млрд. Спрос на рынке персональных компьютеров растет на 20% в год. Дальнейшее снижение 
маржи стимулирует дистрибуторов диверсифицироваться в более сложные технические решения.
Наиболее динамично развивались направления консалтинга и аутсорсинга, объем которых, по 
прогнозам IDC, вырастет к 2006 году почти в 4,5 раза. Ожидается, что в ближайшее время на 
рынке ИТ-услуг произойдут существенные изменения - тенденция к консолидации, которая 
заметна на российском рынке дистрибуции и на западном ИТ рынке, распространится и на 
российский рынок ИТ-услуг. В ближайшее время можно ожидать выхода на российский рынок 
ИТ-услуг западных компаний.
По данным IDC, в 2003 г. объем российского сектора IT-услуг вырос на 28% и превысил $1,5 млн. 
Объем рынка системной интеграции в 2003 г. составил более $500 млн. 

IDC прогнозирует, что в ближайшие пять лет ежегодный прирост сегмента IT-услуг в России 

превысит 25%, а его объем к 2008 г. достигнет $4,76 млрд. 

По результатам 2003 года, сегмент ERP-систем показал максимальный рост - 210% по сравнению 
с 2002 годом. Рост во многом обеспечен крупнейшей сделкой между Oracle и Связьинвест на 
сумму  $153 млн. Показатель роста второго по динамичности сектора - программного обеспечения 
в области компьютерной безопасности - составляет всего 35%.

МИКРОЭЛЕКТРОНИКА

Внутренний рынок

Объем рынка в 2003 году около $0,9 млрд. (не включает процессоры и память для ПК). 

Рост рынка в 2003 году +31%. 

Прогноз роста: +21% в 2004 г. и +18-20% в 2005 г.

На рынке доминируют ИС импортных марок (более 90% рынка)

Основные сегменты рынка: 

промышленная электроника (23% рынка), 

связь (21%), 

предприятия ВПК (17%), 



автоэлектроника (12%), 

системы безопасности (9%). 

Наибольший рост в 2003 году демонстрировали следующие сектора:

ВПК (+50%), 

оборудование связи (+44%),

промышленная электроника (+28%).

Основные производители полупроводниковых ИС РФ и СНГ:

Микрон

Ангстрем

Интеграл (Минск)

ВЗПП-Микрон (Воронеж)

> 48 % 

Оптрон (Москва)

Планета (В. Новгород)

Светлана (С-Петербург) 

НЗПП (Новосибирск)

Пульсар (Москва)

Восход (Калуга)

Четыре крупнейших отечественных производителя (Микрон, Ангстрем, Интеграл (Минск) и 
ВЗПП) доминируют в сегменте отечественных микросхем (>48% рынка отечественных ИС).

БЫТОВАЯ  И  ИНДУСТРИАЛЬНАЯ  ЭЛЕКТРОНИКА

Размер рынка бытовой техники России оценивается в $6.5млрд. при ежегодных темпах роста 25-
30%. Рост рынка обусловлен, прежде всего, увеличением покупательской способности населения, 
а также процессом  второй волны массовой замены потребителями бытовой техники и 
электроники, купленной в начале 1990-х. 

На рынке представлен широкий спектр потребительских брэндов, от мировых лидеров до 
локальных и региональных марок. Мировые лидеры как Sony, Philips и другие позиционируются 
как технологические лидеры, предлагая потребителю инновационный продукт. Российские 
производители, вышедшие на рынок несколько лет назад, предлагают потребителям низкие цены. 
Корейские брэнды LG и Samsung являются лидерами рынка, контролируя около 10% рынка 
каждый. Российский брэнд Rolsen после покупки брэнда Rubin делит третье место с брэндом 
Panasonic c долей рынка около 5%. Остальные брэнды существенно отстают от четверки лидеров, 
занимая менее 3% рынка каждый.
На крупную бытовую технику приходится -33% всех продаж, на мелкую – 24%, на аудио-видео 
технику – $27%, а на компьютеры и оргтехнику - 16%. 



Среди товаров базовой потребительской корзины бытовой техники и электроники на первое место 
вышли телевизоры, за ними следуют стиральные машины, холодильники и плиты.

Российский рынок телевизоров является крайне привлекательным в силу его динамики - в 2003 
году было продано 6,5 миллионов телевизоров - почти на четверть больше по сравнению с 2002 г. 
По прогнозу Российской ассоциации товаропроизводителей электробытовой и компьютерной 
техники (РАТЭК), в 2004 г российский рынок телевизоров вырастет до 7 млн.
Более половины телевизоров, купленных в России в 2003 г, были собраны на ее территории. 
Импорт телевизоров сократился с 59 до 47%, что обусловлено продуманной таможенной 
политикой государства, которая делает отечественную продукцию конкурентоспособной. 

Помимо полностью отечественных марок, свои сборочные предприятия в России имеют компании 

Samsung, Thomson, Hitachi и Akai, которые в сумме выпустили около 500 тысяч телеприемников.

II. Приоритетные  направления деятельности  и перспективы развития ОАО «КНЦ»

БЫТОВАЯ  И  ИНДУСТРИАЛЬНАЯ  ЭЛЕКТРОНИКА

•Создать многофункциональную индустриальную площадку (сквозное OEM производство от 
чипов до готовых изделий) на базе зеленоградских заводов ОАО «КНЦ».
••Создать национальный «зонтичный» бренд изделий электроники мирового уровня в среднем 
ценовом сегменте Занять до 10%  рынка бытовой электроники отечественных марок.
•Увеличить  прибыльность за счет увеличения цепочки добавленной стоимости путем 
локализации основных производственных этапов (литье, покраска, изготовление печатных плат и 
их набивка).

Стратегическая цель - создание многофункциональной индустриальной площадки для 
сквозного ОЕМ производства бытовой и индустриальной электроники позволит КНЦ стать 
крупнейшим Российским производителем электронной техники. 

ТЕЛЕКОММУНИКАЦИОННОЕ  ОБОРУДОВАНИЕ

•Опережающее развитие направления «интеллектуальные решения» (биллинг, CRM и т.д.)
•Инвестиции в R&D по разработке сетей связи следующего поколения (NGN) 
•Реализация стратегических альянсов с лидерами отрасли (Siemens, Nortel)
Элементы стратегии
•Проводить агрессивную маркетинговую политику с использованием ценовых преимуществ Strom
для завоевания существенных долей рынка за пределами России
•Развивать маркетингово - сбытовые функции и инфраструктуру до уровня «мировых» компаний. 
•Построить «адекватную» систему дистрибуции



Стратегическая цель – стать средней по величине компанией мирового уровня, используя 
имеющиеся конкурентные преимущества. 

ИНФОРМАЦИОННЫЕ  ТЕХНОЛОГИИ

•Увеличить долю системной интеграции и повысить доходность компании
• Целенаправленное расширение географического присутствия за пределами СНГ
•Развить бизнес СИ и программного обеспечения на рынках Европы и США
•Дистрибуция - расти вместе с рынком и сохранять свою долю рынка
•Создание ресурсных центров: Дубна . Саров, Харьков, Петрозаводск, Томск
Стратегическая цель – построить компанию-лидера на рынке IT Восточной Европы за счет 
завоевания прочных позиций в России.

МИКРОЭЛЕКТРОНИКА

•Подготовка к переходу на новый технологический уровень 0,35-0,5 мкм 
•Построение высокоэффективной модели бизнеса
•Полноформатное представительство с собственным производством (измерительные цеха) в ЮВА
•Расширение географии присутствия на рынки Индии, Южной Америки, Тайваня, Сингапура, 
Филиппин.
•Формирование и обучение команды для перехода на следующий технологический уровень. 
Создание «золотого фонда» перспективных молодых специалистов.
•Кооперация в научно-технической области с крупными Российскими корпорациями (РЖД, РАО 
ЕЭС и т.п.)
•Развитие производства п/п силовых приборов (диоды Шоттки, СВЧ, ВЧ и ДМОП транзисторов и 
пр.)

Стратегическая цель – удержание позиций на внутреннем рынке и подготовка к переходу на 
новый технологический уровень.

III. Отчет Совета директоров ОАО «КНЦ» о результатах развития по приоритетным 
направлениям деятельности

3.1. Сведения о финансовом состоянии Общества за отчетный период.

Показатель 2003 г. 2004 г.
Валюта 
баланса

2 057 825 тыс. руб. 2 176 061 тыс. руб.

Сокращенный бухгалтерский баланс ОАО «КНЦ»

31.12.2003 г., 
тыс. руб.

31.12.2004 г.
тыс. руб.

АКТИВ 
Нематериальные активы - -
Основные средства по остаточной стоимости 109 4994
Незавершенное строительство 1205 -
Долгосрочные финансовые вложения 1899998 1815869
Запасы 10235 23559
Налог на добавленную стоимость по приобретенным 
ценностям

398 2202

Дебиторская задолженность 142857 169068
Краткосрочные финансовые вложения - -
Денежные средства 500 91920



Отложенные налоговые активы - 32
Прочие активы - 6011

ПАССИВ
Уставный капитал 1886771 1886771
Нераспределенная прибыль 1745 2038
Долгосрочные заемные средства 467 221 15055
Краткосрочные заемные средства 67769 55558
Кредиторская задолженность 9019 23535
Отложенные налоговые обязательства 540 1128

Отчет о прибылях и убытках Общества за отчетный период

2003 г. 2004 г.

Выручка (нетто) за продажи продукции (работ, услуг) за 
минусом НДС и аналогичных обязательных платежей

7013 30320

Себестоимость реализации продукции 5686 24075
Прибыль от продаж 4245 10185
Управленческие расходы 5572 16430
Проценты к получению 6528 17898
Проценты к уплате - 6541
Прочие операционные доходы 9516 424750
Прочие операционные расходы 9597 429419
Прочие внереализационные доходы 380 16967
Прочие внереализационные расходы 270 12620
Чистая прибыль отчетного периода 1745 294

3.2. Отчет о деятельности Совета директоров Общества

За отчетный период было проведено 22   заседания Совета директоров, на которых 
рассматривались вопросы: о выполнении Программы развития на 2004 г.; о корпоративном 
управлении в ОАО «КНЦ»; о стратегии развития в Обществе направления «Информационные 
технологии»; о выполнении плана  I квартала 2005 г.; об одобрении сделок, в совершении которых 
имеется заинтересованность; организационные.

IV. Отчет о выплате  объявленных (начисленных)  дивидендов по акциям ОАО 
«КНЦ»

По результатам хозяйственной деятельности Общества на  годовом общем собрании акционеров 
по итогам 2003 года решение о выплате дивидендов не принималось.

V. Описание основных факторов риска, связанных с деятельностью Общества.

Основными факторами риска для Общества являются отраслевые и макроэкономические 
риски.

ОТРАСЛЕВЫЕ РИСКИ.

По данным Ассоциации производителей полупроводников (SIA) мировые продажи 

полупроводников в 2004 году выросли на 28% по сравнению с 2003 годом до $213 млрд. 



Оценивая динамику роста производства полупроводников, ведущие аналитики прогнозируют 
сохранение наметившейся в 2003-2004 годах тенденции 10% роста как минимум до 2009 года. 

Даже в случае сокращения продаж на внутреннем рынке у предприятий  сохранится 
возможность увеличить объемы продаж за счет увеличения объемов экспорта продукции. 

IDC прогнозирует, что в ближайшие пять лет ежегодный прирост сегмента IT-услуг в 

России превысит 25%, а его объем к 2008 г. достигнет $4,76 млрд. 

В связи с этим, неблагоприятных изменений в отрасли в той степени, которая 
способна негативно повлиять на развитие производства, не прогнозируется. 

Влияние развития региона на деятельность Общества

Риски, связанные с географическими особенностями страны не оказывают существенное 
влияние на деятельность Общества.

МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИЕ РИСКИ

Финансовые риски. 
Предприятия подвержены рискам, связанным с изменением процентных ставок, в связи с 

тем, что используют значительные заемные средства. Предприятия проводит сбалансированную 
политику в области использования собственных и заемных средств. 

К негативным факторам относится инфляция, которая, несмотря на некоторую 
стабилизацию, вызывает рост затрат и уменьшение доходов предприятий, ориентирующихся 
преимущественно на внешний рынок, либо существенно зависящих от  поставок импортных 
комплектующих и сырья. Поэтому инфляционный риск следует считать существенным. Но 
существующие и прогнозируемые уровни инфляции далеки от критических для отрасли и 
предприятий значений. 

При усилении инфляции дополнительные конкурентные преимущества получит как 
экспортная продукция предприятий, так и продукция предприятий в рамках импортозамещения. 

Рост цен на сырье и энергоносители приводит к росту себестоимости продукции  и 
снижению  рентабельности, как на внутреннем, так и на внешнем рынках. Однако следует 
отметить, что предприятия имеют достаточный запас финансовой прочности, чтобы полностью  
исполнять все свои обязательства. 

Кроме этого, в связи со спецификой отрасли на внутреннем рынке (продукция для ВПК, 
где спрос стабилен и неэластичен) и небольшим количеством конкурентов, предприятие в 
условиях повышения цен на сырье и энергоносители будет способно адекватно повысить 
отпускные цены и на собственную продукцию на внутреннем рынке.

На экспортную продукцию в данном случае цены повысить гораздо сложнее виду 
конкуренции производителей на мировом рынке. Но поскольку рост цен на сырье и 
энергоносители, как правило, следствие инфляции издержек в стране, которая сопровождается и 
падением курса рубля по отношению к основным мировым валютам, это соответственно приведет 
к росту выручки от экспорта продукции в рублевом эквиваленте, таким образом, нивелируя 
влияние роста цен.

Правовые  риски . 
Правовые риски, связанные с деятельностью Общества  могут возникнуть:

при неправильном применении действующего законодательства;
при заключении сделки неуполномоченным лицом, либо без одобрения сделки;
осуществление деятельности без лицензии, разрешений.

Правильное применение действующего законодательства предприятием снижает риски в 
области лицензирования и валютного регулирования.



VI. Перечень совершенных ОАО «КНЦ» в отчетном году сделок.

Отчет о крупных сделках

В отчетном году Обществом не совершались сделки, признаваемые в соответствии с ФЗ «Об 
акционерных обществах» крупными сделками, а также иные сделки, на совершение которых в 
соответствии с Уставом Общества распространяется порядок одобрения крупных сделок.

Отчет о сделках, в совершении которых имеется заинтересованность

В отчетном году Обществом в соответствии с ФЗ «Об акционерных обществах» были проведены 
следующие сделки, в совершении которых имеется заинтересованность:

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО) (общее 
собрание акционеров от 15.07.2004 г.).

Предмет сделки:
Предоставление банковской гарантии  ОАО «НИИМЭ и Микрон».

Цена сделки:
2 208 000 долларов США

Условия сделки:
Срок до 01.09.2005 г.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО) (общее 
собрание акционеров от 10.09.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство в обеспечение открытия кредитной линии ЗАО «ВЗПП- Микрон».

Цена сделки:
60 000 000 рублей с процентной ставкой 15% годовых

Условия сделки:
Срок на 30 месяцев.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с Центрально-Черноземным 
банком Сбербанка РФ (общее собрание акционеров от 19.11.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство в обеспечение открытия кредитной линии ЗАО «ВЗПП- Микрон».

Цена сделки:
150 000 000 рублей с процентной ставкой не более 16% годовых

Условия сделки:
Срок на 36 месяцев.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО)  (Протокол 
Совета директоров №9 от 01.03.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство в обеспечение открытия кредитной линии ОАО «Элакс»
Цена сделки:

100 000 000 рублей с процентной ставкой 16,8% годовых. 
Условия сделки:

Срок на 2 года.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО) (Протокол 
Совета директоров №13 от 16.04.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство в обеспечение открытия кредитной линии ОАО «Элион»;
Залог  технического оборудования ОАО «Концерн «Научный центр» балансовой 

стоимостью 19 552 277 рублей
Цена сделки:

8 000 000 рублей с процентной ставкой 16,8% годовых;
Условия сделки:



Срок до 26.10.2005 г.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО)  (Протокол 
Совета директоров №2-04 от 24.05.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство по обязательствам Дополнительного соглашения к Договору банковского счета 
№3/3647 от 02.10.2002 г. ЗАО «Ситроникс»
Цена сделки:

Согласно условию установленному  в Договоре банковского счета.
Условия сделки:

Срок не позднее 31.01.2005 г.

Сделка, в совершении которой есть заинтересованность с АКБ «МБРР» (ОАО) (Протокол 
Совета директоров №6-04от 07.09.2004 г.).

Предмет сделки:
Поручительство в обеспечение открытия кредитной линии ОАО «Элион»;

Цена сделки:
7 000 000 рублей с процентной ставкой 13% годовых;

Условия сделки:
Срок на 26 месяцев.

VII. Состав органов управления ОАО «КНЦ»

Согласно Уставу Общества  органами управления ОАО «КНЦ» являются:
Общее собрание акционеров
Совет директоров
Генеральный директор
Правление 

Органом контроля  финансово-хозяйственной деятельности Общества является Ревизионная 
комиссия Общества.

Каждый из вышеперечисленных органов управления руководствуется в своей 
деятельности Уставом Общества и Положениями, в рамках которых  действует тот или иной 
орган управления и контроля.

СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ

1. Боев Сергей Федотович Родился в 1953 г., Образование высшее, 
окончил Всесоюзный юридический институт 
и Московский институт управления им. 
Орджоникидзе, Генеральный директор ОАО 
«Концерн «РТИ-Системы», акциями 
Общества не владеет.

2. Буянов Алексей Николаевич Родился в 1969 г., Образование высшее, 
окончил Московский физико-технический 
институт, Старший Вице-президент ОАО 
«АФК «Система», акциями Общества не 
владеет.

3. Васадзе Леван Шиоевич Родился в 1970 г., Образование высшее, 
окончил Тбилисский государственный 
университет и Университет Эмори (Атланта, 
США), Первый Вице-президент ОАО «АФК 
«Система», акциями Общества не владеет.



4. Дроздов Сергей Алексеевич Родился в 1970 г., Образование высшее, 
окончил Гос. академию управления им. 
С.Орджоникидзе, Кандидат экономических 
наук,  Старший Вице-президент ОАО «АФК 
«Система», акциями Общества не владеет.

5. Гончарук Александр Юрьевич Родился в 1956 году. Образование высшее, 
окончил Высшее военно-морское инженерное 
училище и Военно-Морскую Академию им. 
Гречко,
Генеральный директор Общества, акциями 
Общества не владеет.

6. Красников Геннадий Яковлевич Родился в 1958 году. Образование высшее, 
окончил МИЭТ, доктор технических наук, 
профессор, член-корреспондент РАН. С июля 
2003 года – Генеральный конструктор ОАО 
«КНЦ»,  владеет 10,03% акций Общества.

7. Лагутин Владимир Сергеевич Родился в1947 году. Образование высшее, 

окончил Всесоюзный заочный 
электротехнический институт связи, доктор 
технических наук,
академик Международной академии связи,
Генеральный директор ЗАО «Система-
Телеком», акциями Общества не владеет.

8. Новицкий Евгений Григорьевич Родился в 1957 году. Образование высшее, 
окончил МВТУ им. Баумана,   кандидат 
технических наук,
Председатель Совета директоров ОАО «АФК 
«Система», Председатель Совета директоров 
ОАО «КНЦ», акциями Общества не владеет.

9. Хурем Нихад Родился в 1953 г. Образование высшее, 
окончил Белградский Университет 
(Югославия). В ОАО «КНЦ» работает с 
октября 2003года в должности Первого 
заместителя Генерального директора по 
развитию, акциями Общества не владеет.

ГЕНЕРАЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР

Единоличным исполнительным  органом ОАО «КНЦ» является Генеральный директор.
 Генеральный директор осуществляет руководство текущей деятельностью Общества в 

соответствии с решениями общего собрания акционеров Общества, Совета директоров и 
Правления Общества, принятыми в соответствии с их компетенцией.

К компетенции генерального директора Общества относятся все вопросы руководства 
текущей деятельностью Общества, за исключением вопросов, отнесенных к компетенции Общего 
собрания акционеров, Совета директоров и Правления Общества.

Генеральный директор согласно Уставу Общества назначается Советом директоров.
Совет директоров назначил с 15.07.2003 г.  на должность Генерального директора 

Гончарука Александра Юрьевича (протокол заседания Совета директоров № 3  от 15.07.2003 г.)

ПРАВЛЕНИЕ



Правление является коллегиальным исполнительным органом  ОАО «КНЦ». Правление 
Общества действует на основании Устава Общества и утверждаемого общим собранием 
акционеров Положения о Правлении Общества.

Члены Правления Общества  избираются  Советом директоров Общества  по 
представлению Генерального директора.

В состав действующего Правления входят:
Председатель Правления - Гончарук Александр Юрьевич, генеральный директор.
Члены Правления:

1. Иванов Дмитрий Владимирович, Первый заместитель Генерального директора по финансам 
и инвестициям ОАО «КНЦ», акциями Общества не владеет;

2.  Кабаев Сергей Борисович -  И.О. Генерального директора ОАО «Квант», акциями Общества 
не владеет;

3. Красников Геннадий Яковлевич – Генеральный конструктор, владеет 10,03% акций 
Общества.

4. Куц Олег Викторович – Первый заместитель Генерального директора –руководитель 
бизнес-направления «Электроника», акциями Общества не владеет;
      5. Левченко Владимир Александрович,  Генеральный директор ЗАО «Ситроникс», акциями 
Общества не владеет;

6. Пашуев Николай Юрьевич, Генеральный директор ЗАО «Концэл», акциями Общества не 
владеет;

7. Полатайко Богдан Иосифович, Генеральный директор ОАО «Элион», акциями Общества не 
владеет;

8. Чураков Михаил Юрьевич, Генеральный директор ЗАО «Медиател», акциями Общества не 
владеет;

9. Луценко Александр Николаевич, Заместитель Генерального директора по стратегическому 
анализу и планированию ОАО «КНЦ», акциями Общества не владеет;

10. Уткин Евгений Владимирович,Генеральный директор «Kvazar Micro Corporation B.V.», 
акциями Общества не владеет.

11. Хурем Нихад, Первый заместитель Генерального директора по развитию, акциями 
Общества не владеет.

VIII. Вознаграждения членам органов управления ОАО «КНЦ»

Вознаграждение членам органов управления Общества по итогам отчетного года не 
выплачивалось.

IX. Сведения о соблюдении ОАО «КНЦ» Кодекса корпоративного поведения.

В своей деятельности Общество строго руководствуется Кодексом корпоративного поведения, 
Федеральным законом «Об акционерных обществах», ФЗ «О рынке ценных бумаг».

Генеральный директор ОАО «КНЦ» А.Ю. Гончарук

Главный бухгалтер ОАО «КНЦ» Д.Н. Кудряшов


